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Motivations and research question

Theory

Properties:
Discriminatory tariffs Dynamic tariffs

Behavioral economics

Research Question
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Electricité : plongée dans la jungle des oftres "vertes" et
"locales”

De nombreux fournisseurs d'électricité alternatifs mettent en avant ce nouveau type de contrats pour attirer les

How do consumers perceive tariffs?

How do they align behaviors to tariffs?



Literature

» Efficiency properties of linear vs. Non linear tariffs : Coase (1946), Tirole (1988), Malin, Martimort (2001),
Crampe, Lozachmeur (2014)

- No tariff satisfies simultaneously the tryptic « Cost coverage-efficiency-equity »

* Comparision btw increasing block and linear tariffs
* Electricity : Ito, 2010, 2014; Lesgards, Mihu, Robin, Staropoli 2018
* Water: Mayol 2018, Mayol & Porcher 2019

* Cognitive biases on tariffs’ choice and consumption behaviors’s alignment
* Aversion to complexity (Simon 1956; Kahneman & Tversky 1979; Carlin 1999; L'Haridon, Parshiv 2009; Hobman 2016)

* Statu quo bias (Sturluson, 2002; Lesgards 2008)



Conjectures

* Aversion to complexity
1. Without incentives ( sponsatneously), participants prefer the simplest tariffs

2. Monetary incentives & explicit price mechanism helps to compensate cognitive bias

* Good effect

3. Same tariff choice, regardless of the good

Complexity
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Increasing block tariff




Experimental design

* (pseudo) representative sample
* 237 participants
e 13 sessions (LEEP, Paris 1) — 237 observations

) stage 3: .
stage 1: collecting stage 2: choices btw o _ stage 4: same choices
information on ge <. Collecting information than stage 2 but with
two tariffs (3 rounds) on the willingness to incentives

consumption .
reduce consumption

+ risk aversion test(Eckel et al. 2012)
+ rationality test

+ final survey



Stage 2
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( OPTION 1: TARIF PROGRESSIF 3 { OPTION 1: TARIF SANS ABONNEMENT

i JE NE PAIE PAS D'ABONNEMENT JE NE PAIE PAS D' ABONNEMENT
| MENSUEL -> PART FIXE= 0 MENSURL 5> PART P00
LE PROX DU mA3 VARIE SELON LA LE PRIX DU mA3 EST CONSTANT QUEL
‘ TRANCHE DE CONSOMMATION QUE SOIT LE VOLUME ACHETE =
: €/ mmn

PREMIERE TRANCHE(D; X)
PRIX = € m*y

“~

DEUXIEME TRANCHE(X; |
PRX = €@/ mM

Exemple: si tu as une consommation de i
61,463 m*3, \ 74
o pour les premiers 40,979MA3 tu payes [ ————— -
P1* 40,979 m*3
¢ De 40,979 m*3 tu payes
P2*(Consommation Totale- 40,979m*3)
SiP1=0,5 et P2=2
Facture totale = 0,5%40,979+2%(61,469-
40,979) =61,4695

Water
# Strict preference for one tariff

Electricity




Stage 3

On vous propose de mofifier vos comportements de consommation. A quelle fréquence acceptez vous
d’adopter ce nouveau comportement ? Répondez en toute sincérité!
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JUTILISE DES AMPOULES a BASSE
CONSOMMATION PLUTOT QUE DES ﬂl‘ o
AMPOULES & INCANDESCENCE :
dlassique

On vous propose de mofifier vos comportements de consommation. A quelle fréquence acceptez vous d’adopter ce
nouveau comportement ? Répondez en toute sincérité!

Jamais
JE NE LAISSE PAS COULER L'EAU
PENDANT QUE JE FAIS LA
0 VAISSELLE:JE REMPLIS LE BAC DE
RINCAGE
R1=0
Jamais
JE COUPE L'EAU DE LA DOUCHE O
PENDANT QUE JE ME SAVONNE
R2=0

Pas d'économiseur.
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temps
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POTENTIEL DE
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CONSOMMATION = MAX
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Sur la moitié
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4%
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Souvent Tout le temps
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R1=0,015 R1=0,03

Rarement De temps en temps
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R1=0,045 R1=0,06

Souvent Tout le temps
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R2=0,025 R2=0,05

4 des robinets+pommeau .
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Stage 4

(Phase 3 _ )

SUR LA BASE DU QUESTIONNAIRE NOUS AVONS | ’ kWh
EVALUE VOTRE CONSOMMATION DE :
REFERENCE A: 6

mh3

Supposons que vos comportements de consommation sont ceux que vous avez annoncez Qrécédemment. Dans

ce cas, vos consommations d'électricité et d’eau baisseront selon les proportions suivantes :

5 v
| % SUR LA CONSOMMATION DE REFERENCE
D’ELECTRICITE

% SUR LA CONSOMMATION DE REFERENCE “
D’EAU

Partant de cette situation. nous allons vous proposer des couples de tarifs. L'un des deux tarifs proposés
est plus avantageux pour vous,




Etape 4
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OPTION 1: TARIF PROGRESSIF

JE NE PAIE PAS D'ABONNEMENT
MENSUEL -> PART FiXE= 0

LE PRIX DU m*3 VARIE SELON LA
TRANCHE DE CONSOMMATION

PREMIERE TRANCHE(D; X)
PR = € mAy

61,463 m*3,

P1* 40,979 m*3

* De 40,979 mA3
P2*{Consommation
40,979mA3)

SiP1=0,5 et P2=2

\40.91215_1&95

*  pour les premiers 40,979m*3 tu payes

Facture totale = 0,5%40,979+2%(61,469-
¥

DEUXIEME TRANCHE(X; )

'/Enemple: si tu as une consommation dem PAX = € mAy

e

OPTION 1: TARIF SANS ABONNEMENT

JE NE PAIE PAS D'ABONNEMENT
MENSUEL <> PART FIXE=0

LE PRIX DU m*3 EST CONSTANT
QUEL QUE SOIT LE VOLUME ACHETE =
C/mra

tu payes
Totale-

\
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Final test

Risk aversion

Rationality test

( Ghoi de totevie )

(e chhocsis ame lotenic parmi les 6 loteries proposics

)

VOUS DEVEZ CHOISIRUNE
LOTERIE PARMI LES 6 LOTERIES
PROPOSEES. CHAQUE LOTERIE A
DEUX RESULTATS POSSIBLES QUI
ONT AUTANT DE CHANCE D’
ETRE TIREES AU SORT (COMME
DANS UN JEU DE PILE OU FACE).

Pour chacune des questions suivantes veuillez choisir une réponse entre [ et 5 selon que ne vous étes « pas

Stated preferences

d'accord du tout » ou « tout 4 fit d'accard ».

-
o
POUR LA LOTERIE QUE VOUS 2 E
s loc | AVEZ CHOISIE, UN TIRAGE AU 3 B AR g i =3 | b
€ | 25¢ 9 4 SORT SERA REALISE. LE GAIN a o F ] _5 - : E]
OBTENU SERA AJOUTE A VOTRE - i 8 LA ES
< | 176 GRATIFICATION POUR CETTE i 2 : ¥ RT
SEANCE. g
1c L ous vos choix de tanf:
Cehui gui vous semble ls phus simgls i 3 4
Cehui gui est le plus prévisible i
Cehs gui permet de fuire des Sooncmies de factars. . i 3 # 4 3
| 2 Au quotidies, vous cherches a réduaire votme consommaton d slecincind 1 Fi F] Ll I 5
| ¢ Au quotidien, vous cherches i réduire votme e 1 Fi 3 Ll I 5
4 Quelle est Totie motvation pow reduine votre don dls
Raéduize votre facture i F 3 - 5
Exiter e saspillage 1 2 3 4 5
= ) I Farticiper i la lutte contre le pé i 4 & 4 3
- Autre... 1 2 3 < 5
w“nml; 5 Quelie est wotre motivation pour réchsne wotre consemmation dagy
& R Réduire vote factuze 1 2 3 [ B
- ,5 :' Erviter 2 saspillage i 4 & 4 3
i
* Pasticiper d la lutte contre la sé 1 2 3 B 5
Autre. .. 1 i & 4 5
6 Vous Etes préts & acoepter une baisse de confort ou un changement i 3 3 * 5
d'habitade pour réduire vome consommation dean
- Vous tes préts & acoepter une biisse de confort ou un changement " 2 3 & 5
" dhabitade pour réduire Totme consommation d'slectricite
I5 otie affort doit se traduire par wne & s votee factae i 4 3 4 I 3
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Results

1- Aversion for complexity : the more complex tariff is the less chosen but more with incentives
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Fig. 3 Comparison of the distribution of tariff preferences between water and electricity + without and
with incentives (p2)



Results

2- Good effect : Incoherence of preferences: choosing a linear tariff for water increases the probability to choose an
increasing block tariff for electricity and vice versa

Table 6 icontinued)

Diep. var. (preference) Linear two-part Increasing-hlock Linear two-part Increasing-block
Giood Elec. Elec. Elec. Waler Walker Walker
Incentives N Mo Mo M ] ]
(1.63) = 1.23) (= 0.75)
pref_two-part_water =0.092 (0089 =0.062
(= 1.18) i(1.12 (=57
ot Jinear_war 17 T T e
(— 1.95) (= 2.24) (3.55)
pref_increasing—block_gleg =~ ! 0.107 -0.136 0033
(1.29 = 1.300 (0.33)
pref_twior— = part_elec =113 164 = (045
(—1.27) (1.64) (= 0.44)
T i ]
(—1.58) (== 1.54) (4.11)
bR 02508 01891 o0 N EE R —— T —
Ohs. 23 23 23 23 23 23
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Results

2- Good effect : Incoherence of preferences: even with incentives, coosing an increasing block tariff for

water reduces the probability to choose an increasing block tariff for electricity

Table 8 Marginal effects from probit models with incentives (part 2/2)

Dep. var. (preference) Linear two-part  Increasing-block Linear two-part Increasing-block

Good Elec. Elec. Elec. Elec. Elec. Elec.

Incentives Yes Yes Yes Yes Yes Yes
pref_increasing- 0.228%%*F —0.071  —0.272%**

block_water_p2 ‘ _
(26]) ............ (—[]33)(-2159) ..........
pref_two-part_water_  —0.065  0.130% =0.143
p2
(—0.69) (1.67) (—1.45)
pref_linear_water_p2 —0.086 —0.031 0.089

(—0.86) (—032) (0.85)
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Conclusion

* First result based on one cognitive bias

* Focus on electricity tariffs: dynamic tariffs

e Extend to other sectors : sustainable mobility (MaaS)
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